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CONSTRUINDO UMA EQUIPE
DE ALTA PERFORMANCE

Conteúdo Programático

Módulo II

Como RECRUTAR os melhores vendedores para sua equipe

Seja um MENTOR para sua equipe de vendas

Como TREINAR seus vendedores

Construindo um líder VISIONÁRIO

Como AVALIAR seus vendedores

O poder da ADMINISTRAÇÃO DE TEMPO para um líder de vendas

Como criar ESTRATÉGIAS para aumentas as vendas da sua equipe

Aprenda a colocar toda a empresa para VENDER

Como ESTABELECER campanhas e prêmios

Como transformar sua equipe em GIGANTES de vendas

Motivando sua equipe para resultados EXTRAORDINÁRIOS

Inteligência estratégica - uma arma PODEROSA para sua equipe

PROSPECÇÃO - A chave para alavancar sua equipe de vendas

AUTOCONFIANÇA - A chave do sucesso para um líder de vendas

Como tornar-se um LÍDER NEGOCIADOR

Como estabelecer e definir as METAS de vendas

Aumente a CREDIBILIDADE da sua empresa e venda mais

Os SEGREDOS dos maiores líderes de vendas do mundo

Como colocar sua equipe focada em CONQUISTAR novos clientes

As ATITUDES dos grandes líderes de vendas

Como colocar sua equipe focada no LUCRO

Como liderar para construir uma MÁQUINA de vendas

COMEMORANDO as conquistas com sua equipe

Multiplique seus CONHECIMENTOS - Ensine seus vendedores
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